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Resumen Ejecutivo
El Plan Estratégico Institucional del Instituto Hondureño de Mercadeo Agrícola- IHMA,
2()24-2026, es un documento de gestión, en el cual se establecen elementos orientados y
concretos de la planificación, que permite direccionar la gestión institucional de forma
coherente con el Plan Visión de País 2022-2038, los Objetivos de Desarrollo Sostenible
(ODS) de la Agenda 2030 (AN-ODS) y el Plan de Gobierno para la Refundación de la Patria
y construcción del Estado Socialista y Democrático 2022- 2026; en él se concibe una
planificación de acciones estratégicas a desarrollar en el período de gobierno, a fin de dar

respuesta al desarrollo agropecuario y soberanía alimentaria, como producto de un

diagnóstico realizado, constituyendo el marco de referencia para la formulación del Plan
Operativo Anual (POA) de cada ejercicio fiscal.

Con este instrumento se pretende conducir de manera idónea la gestión institucional para el
cumplimiento de metas con un enfoque de resultados, que permita el desarrollo del accionar
institucional, generando impactos positivos y transformadores en el Sector Agrícola.

Su elaboración fue mediante un proceso de participación, discusión y consulta, a través de la
realización de talleres, reuniones puntuales con el equipo del IHMA, la revisión y análisis
por parte de los departamentos técnicos y unidades de apoyo de la Institución, quienes
participaron en el proceso revisión y validación.

La implementación de este plan estratégico apunta a dar respuesta al principal problema
central con lo que cuenta la Institución: (l) Acaparamiento de frijol y maízblanco nacional

por parte de los intermediarios.

Definido el problema, se establecieron soluciones con su programación estratégica,

considerando el enfoque de resultados y el aumento del valor público, trazando los objetivos
institucionales, programas y productos con la finalidad de potenciar el recurso existente. Para
medir los avances y alcances de los objetivos planteados se definieron fichas con sus
respectivos indicadores que describen mayores detalles de cada una las intervenciones
propuestas.
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Abreviaturas

AN- ODS: Agenda Nacional Objetivos de Desarrollo Sostenible

DICTA: Dirección de Ciencia y Tecnología Agropecuaria

IHMA: Instituto Hondureño de Mercadeo Agrícola

ODS: Objetivos de Desarrollo Sostenible

SAG: Secretaria de Agricultura y Ganadería

SPE: Secretaria de Planificación Estratégica

PEI: Plan Estratégico Nacional

POA: Plan Operativo Anual
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Glosario
Sistema de mercado: Sistema económico en el cual la mayoría de los recursos,
bienes y servicios son propiedad privada y son asignados a través de las fuerzas del

mercado de oferta y demanda. En este sistema, las decisiones económicas, como:
¿qué producir? , ¿cómoproducir? y ¿para quién producir? , son determinadas

principalmente por la interacción de los agentes económicos en el mercado.

Agentes Económicos: Toda persona natural o jurídica que participa en la economía
desempeñando cualquier clase de actividad económica.
Granos básicos: Principales cultivos que forman la base de la alimentación en
muchas regiones del mundo. Estos granos son fundamentales en la dieta humana y
proporcionan una fuente importante de energía y nutrientes, así como también

esenciales para la seguridad alimentaria (maíz — frijol).
Estabilización de precios en granos básicos: Mantenimiento de precios justos en el
mercado nacional de cultivos fundamentales y esenciales en una economía.
Intervención directa de compra: compra directa a los productores como medida
implementada con el objeto de estabilizar el mercado de maíz y frijol, proteger a los
agricultores y garantizar la seguridad alimentaria.

Abastecimiento: Proceso de suministrar, proveer o proporcionar granos básicos

(maíz - frijol), para satisfacer las necesidades a nivel nacional.
Consumidor: Individuo o entidad que adquiere bienes y servicios para satisfacer su
necesidad, estos desempeñan un papel central en la economía.
Reserva Estratégica de Granos Básicos: Inventario fisico o el fondo financiero que
el Gobierno de la Republica debe constituir y manejarpor medio del IHMA.
Seguridad Alimentaria: Situación en la que toda persona en todo momento, tienen

acceso fisico, social y económico a suficiente alimento seguro y nutritivo para

satisfacer sus necesidades alimentarias.
Acaparamiento de granos básicos: control dominante de grandes cantidades de

granos por parte de individuos.
Intermediarios: Personas o entidades que se sitúan entre productores y
consumidores en la cadena de distribución de granos que facilitan el intercambio o

transferencia de granos desde su origen hasta su destino.

Comercialización: actividad relacionada con la compra
— venta y distribución de

productos agrícolas (maíz — frijol).
Selectora: Es una maquina diseñada para clasificar o seleccionar granos de acuerdo

con ciertos criterios, como tamaño, peso, calidad o características específicas

Pulidora: Maquina diseñada para mejorar la apariencia y calidad superficial de los

granos, así como eliminar impurezas y partículas no deseadas.
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Clasificadora de grano: maquina clasificadora de grano, diseñada para separar y
clasificar granos en diferentes categorías según ciertos criterios, tamaño, peso,

densidad o calidad.
Secadora de grano: equipo utilizado para reducir el contenido de humedad en granos
después de la cosecha

Mesa sectorial del maíz: es una coordinación de representantes que reúnediferentes
actores involucrados en la cadena de producción y comercialización del maíz en un
país o región especifica.
Precio de garantía: mecanismo mediante el cual el gobierno o la entidad

gubernamental establece un precio mínimo al que se compromete a comprar ciertos

productos agrícolas, generalmente a los agricultores.
Imposición de precios: refiere a la acción de establecer o fijar precios de manera
autoritaria o coercitiva, ya sea por parte del gobierno, las autoridades reguladoras u

otras entidades con poder de ejercer control sobre los precios en un determinado

mercado o industria.
Rotación de ciclo de almacenamiento: práctica de gestionar el inventario de granos
almacenados de manera que se utilicen o vendan los granos másantiguos antes de los

másrecientes.
Cadena agroalimentaria: concepto que describe el conjunto de etapas y actividades
que involucran la producción, procesamiento, distribución y consumo de alimentos.
Permisibilidad: capacidad regulatoria para Ia comercialización del grano (maíz y
frijol), ya sea entre productores y compradores, o en cualquier otra etapa de la cadena

de suministro de grano. Podría estar sujeta a regulaciones locales e internacionales.
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Diagnóstico
El IHMA tiene por objeto promover el mejoramiento de los sistemas de mercado de granos
básicos, asegurando la estabilización de los precios en el mercado nacional mediante la

intervención directa en la compra- venta de los granos básicos maíz y frijol, en el interior y
exterior del país, con el fin de garantizar un mercado ordenado y estable al productor y un
abastecimiento adecuado al consumidor. (SAG, 2010)

La Institución tiene como principal objetivo la adquisición de maízy frijol para constituir la
Reserva Estratégica de Granos Básicos, para contribuir con la Seguridad Alimentaria del país.

En el marco de la planificación estratégica Institucional del Instituto Hondureño deMercadeo
Agrícola, se ha identificado un (1) problema prioritario en la Seguridad Alimentaria de
Honduras.

l. Acaparamiento de Frijol y Maíz blanco nacional por parte los
Intermediarios.

Los dos principales productos que conforman el rubro de granos básicos (maíz, frijol) han
mostrado ser un componente productivo donde los precios de los granos básicos son sensibles

a factores externos e internos a nivel nacional. A raíz de las imperfecciones del mercado de

granos básicos, los compradores sufren cíclicamente de los acaparamientos.

Al analizar la estructura del mercado de maízy frijol se observa que parte del acaparamiento
del grano se da en el mercado informal donde los intermediarios, afectan directamente las

zonas productoras del país y el abastecimiento de la Reserva Estratégica de Granos Básicos

(IHMA).

El Frijol y Maíz Nacional tiende a enfrentar una alta demanda, porque es un producto básico

en la dieta alimenticia de la población hondureña y prácticamente no existen sustitutos, por
consiguiente, cuando el precio aumenta, la cantidad demandada se reduce significativamente.

Las causas directas que contribuyen al problema de acaparamiento de Frijol y Maíz blanco
nacional por parte los Intermediarios son las siguientes:

1. Poca capacidad de almacenamiento con lo que cuenta el IHMA.

Según datos estadísticos brindados por la SAG-DICTA se logró una producción de maízde
7.4 millones de quintales y 1.4 millones de quintales de frijol en la Cosecha de Primera del

año 2023. Actualmente el IHMA, solo cuenta con un nivel de almacenamiento de Frijol
140,300 quintales y Maíz 332,000 quintales (QQ) (Ganaderia, 2023)
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A continuación, se detalla la distribución de almacenamiento disponible a nivel nacional:

l. Tegucigalpa, Francisco Morazán: 25,300 quintales de Frijol.

2. Tegucigalpa,Francisco Morazán: 332,000 quintales de Maíz.

3. Danli, El Paraíso: 35,000 quintales de Frijol.

4. San Pedro Sula, Cortes: 80,000 quintales de frijol (No recomendable para almacenamiento
de granos básicos)

2. Falta de logística y transporte para realizar compras en todas las zonas productivas

del país.

La poca flota de transporte pesado, conlleva pérdidas para la institución debido a la sub-
contracción de este servicio con empresas externas, elevando costos operativos de la Reserva

Estratégica de Granos Básicos (IHMA), quitándole la oportunidad a muchos productores de

vender su producto a un precio justo, aportando al acaparamiento del grano por medio de los
intermediarios.

3. Poca presencia de la institución regionalmente.

La falta de presencia de regionales del Instituto Hondureño de Mercadeo Agrícola (IHMA)
en zonas productoras afecta al productor local y consumidor, aumentando costos de

transporte, combustible, viáticos y acarreo del grano.

Las causas indirectas que contribuyen al problema de acaparamiento de Frijol y Maíz blanco
nacional por parte los Intermediarios son las siguientes:

1. Debilidad en la infraestructura de almacenamiento con la que se cuenta

La infraestructura de almacenamiento es un factor determinante en la gestión eficiente y
manejo del grano de la Reserva Estratégica, la debilidad en esta áreapuede tener un impacto
significativo en la cadena de suministros. La institución a pesar de contar con Graneros

Regionales no cuenta con las mejores condiciones para el óptimo almacenamiento, ya que
son factores importantes para la conservación del grano como ser la temperatura, humedad,

infraestructura y sus interacciones ocasionando efectos en la calidad del grano.

2. Poca flota de vehículos para el traslado del personal técnico para compra de granos

La poca flota vehicular con la que cuenta la institución es insuficiente para el traslado del
personal técnico, en el proceso de compra de la cosecha del grano de Frijol y Maíz y esto
impide que lleguemos a un mayor númerode pequeñosproductores a nivel nacional.
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3. Poco personal técnico capacitado para apoyar las zonas productoras

El proceso de compra en el IHMA, requiere de la presencia de técnicos especialistas, que
analizan el grano, según los parámetros establecidos, al no contar con suficiente personal
técnico especializado en estas zonas agrícolas, no permite una cobertura en los centros de

acopio, lo que limita la programación para las compras en las diferentes zonas productoras
del país.

4. Falta de maquinaria y equipo para el tratamiento específico de la Reserva Estratégica
(secadora, clasificadora, selectora y pulidora)

El no contar con la maquinaria y el equipo para la conservación del grano de Maíz y Frijol
deja en desventaja al IHMA, al no poder competir con estándares de calidad en el mercado
nacional e internacional.
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Tabla Resumen del Marco Legal
El análisis del marco legal e institucional tiene por objetivo analizar el contexto normativo
en que el IHMA desarrolla su gestión, en el cual se identifican claramente las
responsabilidades que han sido asignadas en las normas legales y diversos instrumentos de

planificación sectorial y nacional.

Este contexto legal-institucional sirve como marco de referencia en el análisis de los
problemas y la definición del direccionamiento estratégico.

A continuación, se detalla el marco normativo e institucional del IHMA, el cual facilita la
comprensión de las competencias institucionales, la problemática y el alcance de los
objetivos y resultados estratégicos.

1

2

3

fiyeNorma de Publicación o Aprobación de la Normativa

DECRETO LEY No. 92, 6 de mayo 1978, del InstitutoLey del Instituto
Hondureño de Mercadeo Agrícola.Hondureño de Mercadeo

Agrícola.

Decreto No. 31-92, 6 de abril de 1992.Ley de Modernización
para el Desarrollo del
Sector Agrícola.

Acuerdo No. 105-93, 26 de febrero 1993, y la ReformaReglamento de
Articulo 2 y el Acuerdo No. 972/2010 1 1 deComercialización
noviembre 2010, del Reglamento de ComercializaciónProductos Agrícolas.
de Productos Agrícolas.
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Perfil Estratégico
Es un proceso sistemático, lógico y objetivo de elementos del entorno organizacional que
direcciona estratégicamente los esfuerzos del IHMA; define la misión, visión y valores
institucionales.

Misión
Somos la Institución del Estado que regula la participación de granos básicos en el mercado

Nacional, liderando el manejode reservas estratégicas de maízy frijol, con el fin de mejorar
la rentabilidad de las pequeñas familias de mujeresy hombres productores, contribuyendo a

generar seguridad alimentaria y nutricional para beneficio de la población hondureña.

Visión

Al 2030, ser conocida como una Institución líder, eficaz y eficiente a nivel nacional e

internacional en la comercialización de maízy frijol y en la estabilización de precios del
mercado como garantía rentable de la producción de mujeres y hombres agricultores que
fomentan seguridad alimentaria nacional.

Valores Institucionales
Se presentan los valores institucionales del IHMA, como principios que orientan la conducta
de los equipos de trabajo de la Institución y que son fundamentales para hacer viable lamisión

y la visión:

Trabajo en equipo
Transparencia y Rendición de Cuentas
Ética
Responsabilidad
Compromiso
Respeto
Honestidad
Liderazgo
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Direccionamiento estratégico
Los dos productos finales que el IHMA entrega a la sociedad añocon añoson los
siguientes:

Quintales de granos básico frijol comercializados en mercados nacionales e

internacionales para el desarrollo de las productoras y productores, así como el
beneficio de la población hondureña.

Quintales de granos básico maíz comercializados en mercados nacionales e

internacionales para el desarrollo de las productoras y productores, así como el

beneficio de la población hondureña.

Plan Estratégico Institucional

Plan Estraté ico Institucional

l.

1.

2.

Problema/s Prioritario/s
Acaparamiento de maízy frijol por
parte de los intermediarios

Causa/s Directa/s
Poca capacidad de almacenamiento
con lo que cuenta el IHMA
Falta de logística y trasporte para
realizar compras en todas las zonas
productivas del país

1.

2.

Objetivo/s Estratégico/s
Reducir el acaparamiento de

granos básicos maíz y frijol por
parte de los intermediarios

Eje/s Estratégico/s
Optima capacidad de
almacenamiento
Logística adecuada para realizar
compras en todas las zonas
productivas del país

Presupuesto total delNombre del Programa/s Resultado Institucional

Asegurada la
Reserva Estratégica
Nacional de Granos

Meta Institucional
Institucional

Apoyo a las Cadenas
Programa

Productivas
coordinadas or

(2026)

195,000
quintales de
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hombres y mujeres
agricultores de frijol y
maíza nivel nacional

Básicos mediante la

compra directa a

hombres y mujeres

granos básicos
frijol y 195,000
quintales demaíz
comercializados

en el mercado
productores

nacionales
garantía
seguridad

alimentaria

para
de nacional e

nutricional, asícomo
el comercio

laadecuado de

producción
agroalimentaria del

país con un sistema
de mercado interno

que optimice las

condiciones de vida
la poblaciónde

hondureña.

intemacional

para el desarrollo
de las

productoras y los
productores, así
como
beneficio de la

población
hondureña
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Resumen Estrategia del Plan Estratégico Institucional

Resumen rategiaPEl

Problema Prioritario

1 . Acaparamiento
de frijol y maíz por

de losparte
intermediarios

Objetivo Estratégico

1. Reducir e I

acaparamiento de
básicosgranos

frijol y maíz por
losdeparte

intermediarios

Impacto
(necesidad

satisfecha en la
sociedad por la
IPR con la

implementación
PEI)

Incrementada y
fortalecida

la Reserva
Estratégica
Nacional de

granos Básicos
para

laasegurar
provisión de

los principales
productos

agrícolas para
consumo
nacional y así

lareducir
especulación y

volatilidad
extrema de

precios en el
mercado

Programa
Institucional

Apoyo a las
Cadenas
Productivas

coordinada s

por
hombres Y

mujeres
agricultores
de frijol Y

maíza nivel
nacional

Prioridad de
Gobierno
Atendida

1. Desarrollo
agropecuario

y soberanía

alimentaria
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Vinculación Interinstitucional Estratégica
Vinculación nterinstltuciona Estratégica

Información Externa Información
Interna

Contribuciones

om re e a rograma e a rograma ropo
otra institución otra institución

Secretaría de
Estado en los
Despachos de

Agricultura y
Ganadería

Suplidora
Nacional de

Productos
Básicos

Dirección de
Ciencia y
Tecnología
Agropecuaria

Banco Nacional
de Desarrollo
Agrícola

Varios
rogramas

Apoyo a las
Cadenas
Productivas

coordinadas
por hombres y
Mujeres
agricultores de

frijol y maíz a
nivel nacional
Apoyo a las
Cadenas
Productivas
coordinadas

por hombres y
Mujeres
agricultores de

frijol y maíz a

nivel nacional
Apoyo a las
Cadenas
Productivas
coordinadas

por hombres y

Mujeres
agricultores de

frijol y maíz a

nivel nacional
Apoyo a las
Cadenas
Productivas
coordinadas

por hombres y
Mujeres
agricultores de

frijol y maíz a

ontri ucion e

programa propio
al de la otra

institución

Compra de

granos básicos

a los
productores

beneficiados
por el bono
tecnológico y a

las cajas rurales

Convenio
tripartito para
brindar un
descuento en la
venta de frijol y
maíz a

BANASUPRO

Proporcionando
Base de Datos
de productores

Convenio de

Pronto pago a

productores

ontri ucion e

programa de la
otra institución al

programa propio

Capacitación

técnica a los
productores

entrega de bonos
Tecnológicos

Compra de grano
frijol y maíz
aportando a la
Comercialización
de la Reserva
Estratégica

Aporta en el tema
de investigación y

mejoramiento de
la semilla

Brinda
pronósticos
Cosecha

Convenio
compra
productores

los
de

de

a

por
parte del IHMA
que son
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Secretaría de
Estado en el

Despacho de
Desarrollo

Económico

Monitoreo y evaluación

nivel nacional
Apoyo a las
Cadenas
Productivas
coordinadas

por hombres y
mujeres
agricultores de

frijol y maíz a

nivel nacional

Estabilización
de precios en el
mercado y
apoyo a los
sectores

productivos

Apoyo con
Normativas,
Decretos,
Acuerdos
convenios.

Matriz Indicadores Plan Estratégico Institucional
trii Ihdicadoiés PEI

Código

OEI

Objetivo Estratégico

Reducir el

acaparamiento de
granos básicos frijol y

maízpor parte de los

intermediarios

Indicador

Numero de quintales de

grano básico frijol

comprado y almacenado

Numero de quintales de

grano básico maíz
comprado y almacenado

Numero de quintales de

granos básicos frijol
comercializados en

mercados nacionales e

internacionales

Numero de quintales de

granos básicos maíz
comercializados en
mercados nacionales e
internacionales

Línea

2023

80,000

56,000

2024

80,cm

80,om

Meta

2025

85, cm

65,cm

Valor Obtenido

2024 20252026

70,cm

70,w)

2023

51,977

87,511

Nivel de Cumplimiento

2026 2023 2024 2025 2026

140%

156%
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Indicadores de Desempeño por Programa
Indicadoras de nesemgoñonorPrograma

Ejemnlo
Indicadores de
desemneño Indicador

Quintales de grano
básico frijol comprado
y almacenado

Quintales de grano
básico maízcnmprado
y almacenado

Eficacia Quintales de granos
an evidencia sobre el

básicos
rado en que se

frijol

Formula

Numero de quintales de

básico frijolgrano
comprado y almacenado

Numero de quintales de

grano básico maíz
comprado y almacenado

Numero de quintales de

granos básicos frijol

comercializados en

mercados nacionales e
internacionales

Numero de quintales de

granos básicos maíz
comercializados en

mercados nacionales e

internacionales

Línea

2023

80,000

80,000

56,000

56,000

80,000

80,000

60,000comercializados enstán alcanzando
mercados nacionalesobjetivos

Metas

85,000

85,000

65,000

escritos.

Eficiencia

Economía

e internacionales

Quintales de granos
básicos maíz
comercializados en

mercad(E nacionales

e internacionales
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amilias beneficiadas Números de familias
n Ia compra debeneficiadas en la compra

1,000ranos básicos frijol y e granos básicos frijol

2026

90,000

90,000

70,000

70,000

1,300

aiz en las zonasmaíz en las

roductivas a nivel productivas a
zona
nivel

acional

jecución de

resupuesto de

cuerdo a lo

adoro

nacional

Presupuestó ejecutado en

a compra de granos
ásicos frijol y maíz.

105,320, 109,954, 114,792,

1,100

543

1,200

647

uláUsis

Mide la cantidad de frijol

comprados en las zonas
productoras del país y el

almacenamiento en Ia reserva
estratégica nacional

Mide la cantidad de maíz
comprados en las zonas
productoras del país y el

almacenamiento en Ia reserva
estratégica nacional

Mide el númerode quintales

de frijol comercializados

Mide el númerode quintales

de maíz comercializados

ide el número de familias
eneficiadas en la compra de
rijol y maíz en las zonas
roductivas a nivel nacional

ide la ejecución del

resupuesto de acuerdo a lo

rogvamado con lo ejecutado.

Zio

de

Contratos de Compra-

Venta con productores

Contratos de Compra-
Venta productores

Facturas de Venta

Facturas de Venta

Contratos de compra-
enta

eportes de ejecución

e presupuesto
67.05 651
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o Marco Legal

Ley del Instituto Hondureño de Mercadeo Agrícola

LAGACETA
DIARIOOFICIALDELAREPUBLICADEHONDURAS

DECANO OF. PRENSA

ASO

Director, P. M. NELSON A. BENAVIDES SERVEIION

TEC;VCIGAt-r'A. n, C..

ESTIDO
DECRETO LEY NUMERO 592

El, ESTADO, E.x; co,NfiF-JC,

a de que
una sus y (;w:

rr.ercadeo y

CoNSiDF.'tAN1>O_ Que l',

LEY DEL INSTITUTO HONDUREÑO DE

MERCADEO ACRICOLA

c.u•rrvt.o
olvn-—ro. LO.VICII,IO Y

lidad.Juridir;• y patrimonio cual sc

Ley. eun y.
wvlieublea a que

A rece'. Instituto teadrá promover
CI

de rner•eadeo dr

d±reeta compr-a.ventA
dr c.fo• y del p.in.

y producto y un
En medida que

cl

10 y Ica del 10 •

a Otrt_.

CONTENIDO

aesTICtA

AVISO s

anci:tAH requiers.

granca b'.icca y e: lo de
prvductos

Articui" r•.anplir ei

tituto
:

de al

Comprar y
at

del

t mportar• y exportar bifieos y :itritgr o

r:recloa y
*bastecitnjct'to al coroatuidor.
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Ley para la Modernización y el desarrollo del sector agrícola
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Reglamento de Comercialización de Productos Agrícolas

ERDO iMERO 0105-93

TEG( '(7G.4LP.4 .W.D.C., 26 DE FEBRERO DE 1993

REGL.4.WE.NTO DE COMERCIALIZACIÓ.\ DE PRODI 'CTOS
AGRÍCOLAS

(GACETA SO. 27023 DEL 20/04/1993)

EL PRESIDE.WE CIO,N.41. DE 1-.4 REPdBLIC.4.

Que Inediantc Decreto 179-86 el Soberano Congreso
Nacional etnitló Ia Ley de Planificación. marco normatixo que regula la

Coordinación y Operación del Sistenva Nacional dc Planificación.
incluvendo la Planificación Sectorial.

( Que mediante Decreto No.3 1-92 el Soberano
Congreso Nacional enlitló la Ley para la Modernización y el Desarrollo del

Sector Agricola. vigente a partir del (t de abril de 1992

Que de contormidad con los capítulos I v II del Titulo
II de la Ley para Ia Modemizaclón y el Desarrollo del Sector Agricola. Se
establecen los Inecanlsmos de coordinación y ejecución de Ia politica
agrícola.

Que la naturaleza de Ia organización del sector
agrícola demanda un reglamento que desarrolle los mecantsnlos de
coordinación v ejecución de la politica aoricola. tal conio se detine en el

Decreto .Xo.31-92.

('().NSIDERANDO: Que Ia Procuraduría General de la República en fecha
I de febrero de 1993. e:nitló dictatnen favorable a efiecto de que el presente
proyecto dc Reglamento pase a tiM111ar parte del Andam:a.le Juridico de la
Nación, Acuerda: Aprobar el siguiente Reglamento de Conlercialización de

Productos Aericolas_
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.

3. 'LTL

Reformas al Reglamento de Comercialización de granos básicos

Ei, M. D 10 tib_t.

Secretaría de Estado en

Agricultura g
ACUERDO No. 972-2010

Ei. CONSTITVCION AL
REPUBLICA

CONSIDERANDO. fe,-.na 2' ? fehrcro

I
a y de par:'

cl esta

Es:udo. y

NIIO: de

Sector se

CONSIDERANDO: '-av.;
que le perra; •,an a

de

A;ricvla.
de en ycs&.vea.-u, ge

cl caniiJàdC9

ul-sfaevr

CONSIOF.R.ANt)O• de.

trav:s 12 dc Estado en

de ISAGi.

y del

del de

la de gr.rv-e,

C 'ONSIIIERANDO 2 z•s'_

Genera: para

-wr.-..ec

VOR TANTO:

Er. sc:s en del

nu--r,.cr.il II la

numera.
Pábla:n, 41 42
S Yara

Agr

ACU E ROA;

ARTICULO PRIMERO

NO. 105-93

qtz• cont.'cne el ¿e

Articulo 13: de

se define el
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Decreto PCM 35-

BANASUPRO

l.a

2023 de aprobación al 25% de descuento en la venta demaíza

Poder Ejecutivo
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Decreto PCM 008-2014 de aprobación al 25% de descuento en la venta de frijol a
BANASUPRO

Sección A Acuerdos y Leyes

Gaceta Bl A I)F. - TEGICICAI.I'A. ',1. D. C. 12 1'„F. MAYO I)EI. 2014 No. 33,424

Presidencia de Za República

DECREIO ITIV() NÚMERO PCM-008-2014

El . PRESIDENTE I)F. IA REP( Bl CONSEJO

( '().N.SI I)ERA acuerdo con que establece

de Republica. ei Constitucional

( N Que la producción azrepecuan;:
orvevllarse a dc las

allnlcnlarias de la poblactotl hondureña.dentrode

una abasleelmienti) adecuado precos_iustos nara

( A. Ins han

serlos, daños en el nacional. aléct.ando los

d? granos ha.stcos partlúllarmc•nte dc que hace nece.sat•to

que 'i (iohlerno de tome medidas evitat una

Reglamento '-le de Productos Agricolas, Ia

esliülé!ica ele granos basicos se define como el

o fondo finavclero que de lu

cie ,Agticola (il IVA). afrontar

eril Icos c", entuales di' escasez. dcr;s ados de

en ocas:onados por naturales otras

no predecibles

( Que el ttl.iol constituye un alimento

esencial dieta del pueblo hondureño. obli'&lclón
¿cl ( velar Ia se'¿undad garaniiKinda el

actual'nente en cl mercado

nacional el se cotiza un de

'v CtllCO l.C'lJIPlras presentación de c:nco 5 )

con Pov lo que es que el

IIIMA, se abastezca de este producto a lin de t,hvorecer al

consumidor el acaparamiento y la especulación en

los precios

2 de la cie la Suplidora Nacmnal de Productos

Bastcos (HANASI II'R()). esta Institucion tiene como propóstto

cont[lbutr al hlenesiareconómtce,y de la en general

cantidades Alticw•ntes. dc caltdad aceptable. pesas, y II'?didas

correctas. a precios r:uonablesy cnnpetilivos.

CONSIDERA Que de con los

Articulo; 16 V IS dc Acuerdo No 972-2010 contentivo de la

a/ Reglamento Comercialización de Productos

Agrícolas del inslllt:lo I londuteñode Mercadeo Agrícola (II IMA j.

dicha Instituciónestá para comprar por via directa. a

de mercado Ia reserva estrategtca de granos
básicos del Estado. en caso de escasez del producto el

mercado nac ional de xra proceder a la immrtaclon de los granos

basw•o.s. con cl de un abastecltmenlu

adecuado a! Itaclonal

POR

[En uso cie las tiitades que le Olorgan los Articulos 245

numerales II RO v, 347 de la Constituclón de la República,
Articulos 116. II 7. li9 ntlineral I de la I.ey General de la

Adnllnistración 16 v 18 del Acuerdo No
de al Reglamento Conu•rcial vacián

de Productos Agricc.las ¿el InslillltoI Ionciureñ()de Mercadeo

Agricola (II IMA

DECIR E

Articulo l,- al Instituto I londureño de Mercadeo

Agncoia ( III para que por la via dilecta cotnpre nac ional y/o

Internaci01%11mcnte f a precio de mercado, con cl tle

abastecer y suplir las necesidades alimentarias de la población

hondureña. permltic Ido al IIIMA comerclalim:r a través dc

Suplidora Nactonal de Productos Básicos ( BA NASI 'PR()) con

cie adquisicion
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Esquema de Problema Prioritario causas directas y sus efectos

1.

2.

Incumplimiento
contribuir Ia

Estratégica.

para
Reserva

Adquisición del grano a precios
elevados

I. Poca capacidad de almacenamiento
con la cuenta el IHMA

2. Falta de logística y transporte para
realizar compras en todas las zonas
productivas del país

Acaparamiento de frijol y maíz por

parte de los Intermediarios
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Reuniones de Trabajo con el objetivo de elaborar el Plan Estratégico Institucional

(Ohjetrvo de Ia reunion t laboraaón del PEI

22/2/2024

.
32-3C -
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L' tee@lhnu
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Objetivo de la reunión

Fecha

K¯Ronq

Elaboración del PEI
21/2/2024

30U-s-
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